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Provocadri in creditarea agriculturii
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Agribusiness in ING Bank Romania

Domeniu relativ nou pentru ING Romdnia - incepénd din 2015 - ca parte esentiald a strategiei bancii
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Crestere organicd Orientare spre client Automatizare & digitalizare

>EUR 165 mio

4,7% cotd de piatd finantdri agri




Profilul clientului — perspectiva de business

Digitalizarea si informatizarea fermei
inclusiv agricultura de precizie
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Produse de creditare: Flexibilitate vs. Automatizare

5 i B Flux normal B Flux normal prescurtat B Flux automat

Fluxuri separate de analizd in functie de
-valoarea creditului Valoare
-dimensiunea afacerii ~ credite

Decizie rapidd pentru credite pdnd la RON 2 mio

® Flux normal = Flux normal prescurtat B Flux automat
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Diferentiere prin Experienta Clientului
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Ce vom semana? - tendin’ge In creditare

Fermier

= Credit rapid si usor de accesat la un cost decent (comparat cu
IFN-urile sau alti creditori)

Credite cu sprijinul lantului de furnizare

= Construieste relatia cu banca: 1l va ajuta pentru finantari viitoare

= Nu vinde la recoltd: maximizarea profitului

Integrator
integrator = Siguranta incasdrii: plata furnizoriin timp + discount suplimentar
= Limite de credit gestionate Tmpreund cu banca

= Satisfactia clientilor/ fermierilor

Banca

= Expuneri dispersate si monitorizate Tmpreund cu integrator

= Intelegere mai bund a performantelor portofoliului de fermieri

= Oportunitatea de a finanta si alte proiecte




Ce vom semana? - tendin’ge n creditare

Digitalizare & automatizare:
impreund spre agricultura digitald

= Valorificare mai bund a conditiilor de mediu si sol =
crestere randamament/ha in mod sustenabil

= Scdderea cantitdtii si valorii inputurilor

= (Creeazd baza de date cu informatii financiar-
economice

= Faciliteazd luarea deciziei in ferma pe date statistice

= Trasabilitatea produselor

Usurinta in finantare datorita prelucrarii mai rapide
si mai clare a datelor de la fermieri.

Fermda mai performanta.




Supply Chain Finance - platforma ING de tranzactionare

' y @ 1. Plasare comandd

BENEFICII CUMPARATOR BENEFICII FURNIZOR

v Imbundtatirea termenilor comerciali : v’ Diversificarea finantarii

v 100% lichiditate pentru valoarea acceptatd

v" Automatizare pldti pentru furnizori

v" Reducerea costurilor operationale Toate tranzaqfiile sunt electronice $i v Finantare competitivd bazatd pe soliditatea financiard
sunt operate prin platforma web de SCF a ING a cumpdrdtorului




ING Business - pasul ING catre digitalizare

ING S Business

Ai de la ING o multime de motive
sd faci urmatorul pas in banking.
Am mutat tot ce era mai bun in

ING Business

www.ing.ro/ingbusiness
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