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Capitalizare de aproape un miliard de lei
pentru AROBS, cu 50% peste cea
obtinuta in urma plasamentului privat

® Mihai Caruntu, AAFBR: "AROBS are toate ingredientele sd devina o companie de referinta pentru Piata Reglementatd a bursei noastre” ® “’Pentru investitori va fi
important ca ponderea veniturilor recurente ale companiei sa fie cat mai mare in totalul veniturilor”, spune analistul financiar ® Cristian Tudorescu, consultant financiar:
”Simpla migrare cétre prima piata a BVB nu induce o evolutie pozitiva pe termen mediu-lung pentru actiune; rezultatele financiare vor fi vectorul principal”

ROBS Transivania  Software
(AROBS) este, din toate punctele de
vedere, 0 compane adecvata Pitei
Reglementate a Burseide Valoi Bu-
curesti (BVB), unde poate s devind unul dintre
‘cei mai importanti emitenti ai pietei noastre de
capital. Prin promovarea in prima liga busiers,
AROBS va apérea pe radarele marilor investito-
i institutionai, precum fonduri de pensi sau
fonduri mutuale, care vor putea astfel s3 inclu-
d titluri ale companiei de T in portofolile lor.
Dar, simpla trecere in Piata Reglementatd a
BVB nu garanteazai o dinamic pozitivé pe ter-
men mediu si lung a prefulu actiunilor compa-
miei, ci este necesar ca AROBS s continue s
aibd afaceri i profitui n crestere, spun ana-
lsti consultati de zarul BURSA.
inaintea promovarii in Piata Reglementatd a
BVB, compania de IT avea o evaluare bursiers
de aproape un miliard de lei (950 de milioane),
de departe cea mai mare din ndicele BETARO,
in care definea si cea mai mare pondere.

Mihai Caruntu: ”AROBS
se alatura marilor
companii private listate

in ultimii ani prin

IPO-uri la Bursa

de Valori Bucuresti”

Mihai Caruntu, vicepresedinte al
Asociatiei Analistilor Financiar-Ban-
cari din Romania (AAFBR), este de pi-
rere cd AROBS are toate ingredientele
s devind o companie de referintd pen-
tru Piata Reglementata a BVB

Analistul ne-a declarat: "Orice com-
panie care se listeazd pe Piata AeRO
trebuie sa isi propund s ajungi pe Pia-
ta Reglementatd. Miza constad in
atragerea investitorilor institutionali
romani (fonduri de pensii, fonduri mu-
tuale), precum si strdini in actionariat,
ceea ce susfine cresterea in timp a valo-
rii de piad a companiei.

Prin aceastd promovare, AROBS se
alatura marilor companii private listate
in ultimii ani prin IPO-uri la Bursa de
Valori Bucuresti, asa cum sunt MedLife,
Digi, Purcari, Sphera, Transport Trade
Services sau Aquila”

ANDREI IAC
(continuare in pagina 2)

6 decembrie 2021

Evolutia actiunilor AROBS Transilvania Software, in Piata AeR0
(6 decembrie 2021 - 22 septembrie 2023)
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12 ianuarie 2022

Actiunile AROBS incheie prima
2 bursiers cu o capitalizare de
884 milioane lei, cu 43% peste
cea anticipati in plasamentul

privat.

Tmartie 2022

Evaluarea companiei atinge
recordul istoric de 1,14 miliar-
de lei,intr-un mediu cu apre-
cieri ale pietelor de actiuni.

Pregul actiunii coboara sever,
‘intr-un context puternic
negativ in pietele financiare,
cauzat de invazia Rusiei in
Ucraina.
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Grafic cu preturi ajustate, conform majorérii de capital realizatd de emitent
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AROBS fsi majoreazi capitalul
social cu 45,6 milioane lei,
sumé provenita din incorporarea
unor prime de emisiune.

Compania anuns, pentru
primul trimestru al anului,
venituri in crestere cu 33% si
un profit net mai mare cu 14%.

862 milioane lei.

Sustinutd de rascumpérérile de
actiuni proprii, cotatia AROBS
atinge un maxim local, echiva-
lentul unei evaludri bursiere de

Preful acfiuniiare o
scédere bruscd, intr-0 zi cu
deprecieri severe la BUB.

)|

Actionarii AROBS aprobé
trecerea din Piata AeRO in
Piata Principal a BVB.

1,3200
1,3000
1,2800
1,2600

2022

lei, intr-un mediu global
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Sursa: prelucrdri ziarul BURSA pe baza graficului afisat de BVB (ce preia dateTradingView)
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Actiunea AROBS coboaré la
minimul istoric de 728 milioane

puternic negativ pentru pietele
o ationt

ie 2023

23 1,2400

Titlurile AROBS urcé la un ma-
xim local, intr-un climat prielnic
pietelor de actiuni, la care s-au
adaugat rascumparirile efec-
tuate de companie.
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Evaluarea companiei ajunge la | 1,2200
950 milioane ei, in asteptarea | 199000
transferului compane in 17800
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(Interviu cu Voicu Oprean, fondatorul si CEO AROBS Transilvania Software)

©® ”Am aratat ca suntem o companie care merita sa fie prezenta in Piata Principald a BVB, prin prisma lichiditatii,
a transparentei si a rezultatelor” ® ”Vrem sa crestem accelerat, motiv pentru care avem aceasta campanie intensa
de achizitii, dar crestem si organic” ® “Ceea ce ne diferentiaza este resursa umana”
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ROBS Transilvaria Software, cea mai mare comparie de T de a Bursa de Valori Bucuresti
(BVB), inteste statutul do unicorn fntr-o perioad de péndilacinciani, spune Voicu Oprean,
fondatoru i CEO al ARDBS, emitent care astizi promovezd din Piata AeRO n Piata Regle

acirei eva

luare se ridica la cel putin un miliard de dolari
torul sca

software la comanda a fé

fost

companiei."Am reusit &

&m finantarea, iar investioii di

privat au beneficiat d

crestere.

este peste cea a indicelui BETAERO", spune Voicu Oprean.

Reporter: AROBS Transilvania
Software a implinit 25 de ani de acti-
vitate. Cum ati descrie, pe scurt, parcursul
de acum al companiei pe care ai
fondat-0?

Voicu Oprean: Am fondat AROBS
in 1998, imediat dupd ce m-am intors
din Statele Unite, unde eram angajat la
o firma, facand in acelasi timp un MBA
la Universitatea Babes-Bolyai. Am
fondat compania in var, in momentul
in care se desfasura Turul Frantei. Nua
fost o perioada usoara si cred ca a durat
cam sapte ani de zile pana sa atingem o
cifrd de afaceri de un milion de dolari.
Ulterior, un fond de private equity din
Finlanda a intrat in firma noastra cu
10%, detinere pe care am rascum-
parat-o sapte ani mai tarziu. Cred ca
atunci a fost primul moment in care
ne-am gandit la bursa, deoarece parte-
nerii finlandezi doreau o evaluare justa
(engl. fair value). Cred ci au facut
exit-ul in 2012. Atunci am devenit so-
cietate pe actiuni si ne-am gandit pen-
tru prima datd la listare. Nu eram pre-

gititi in acel moment, poate nici piata
nu era unde ar fi trebuit sa fie, dar am
facut-o in 2021. Acestea ar fi cele trei
momente importante ale companiei
AROBS unde acum sunt actionar
impreun cu alti peste 5.000 de actionari,
atat firme cét si actionari de retail.

Reporter: Trecerea unei companii
din Piata AeRO pe Piata Principald a
Bursei de Valori Bucuresti echivaleazi
cu o promovare intr-o ligd superioard
Ce semnificatie are aceast promovare
pentru AROBS Transilvania Software?

Voicu Oprean: Facind o paralela
cu fotbalul, as spune ca trecem din liga
micd in liga mare. n cei doi ani de zile
de cand ne pregitim pentru acest mo-
ment, cred ca am aritat ¢d suntem o
companie care merita sa fie prezenta in
Piata Principald, atit prin prisma lichi-
ditatii, a transparentei si a rezultatelor
oferite.

A CONSEMNAT
ANDREI IACOMI
(continuare in pagina 2)

AROBS in cifre

rupul Arobs este un holding

in structura caruia se regi-

sesc 25 de firme controlate

de AROBS Transilvania

Software S.A. — ca societate

parentald. Intrucit opereaza in 9 tari,
AROBS Transilvania Software
S.A. poate fi considerati o com-
panie transnationald ce ofera di-
rect sau prin filialele sale servicii

software, sisteme integrate, -

dezvoltare de software la co-
manda, in industria automotive,
managementul flotelor, “Life
sciences”. Divizia servicii sof-
tware este pilonul principal al grupului,
dar sistemele integrate nou lansate se
extind rapid. Expertizele software servi-
ces sunt: industriile Automotive, Aero-
spatial, Marin, Medical Devices, Clini-
cal Trials, IoT, Travel, Enterprise Solu-
tions, Fintech, Intelligent Automation.

infiintata in 1998, AROBS Transil-
vania Software S.A. a evoluat incre-
mental, inregistrand o evolutie mai ra-
pida incepand cu 2005-2006, daca
luam in considerare cifra de afaceri.
Dezvoltarea mai accentuatd s-a produs
in ultimii cinci ani. Comparativ cu alte

VALENTIN
M. IONESCU

firme care au cautat o expansiune rapi-
da, fara consolidare, AROBS Transil-
vania Software S.A. a pus accent mult
timp pe faza de creativitate si consoli-
dare, ceea ce i-a permis mai cu seami
in ultimii ani sa treacd intr-o faz de ex-
pansiune in fard si straindtate,
prin preluari de firme.

Construind relatii de partene-
riat cu firme mari, dar si prin fi-
lialele sale, AROBS Transilvania
Software S.A. lucreazi in tran-
zactii clasice la comanda, in lan-
furi de valoare modulare (sub-
contractare), dar si in lanturi de
valori relationale, in care existi o de-
pendentd reciproc si niveluri ridicate
de specificitate a activelor.

in 2023, au fost facute 5 achiziii,
dintre care cel putin dou preludri stra-
tegice: Future WorkForce Global
(FWF) si Syderal Polska.

Achizitia Future WorkForce Global
(FWF) a consolidat pozitia grupului
Arobs pe piata vest europeand in Robo-
tic Process Automation (RPA), Artifi-
cial Intelligence (AI) si Machine Lear-
ning (ML) .

(continuare in pagina 3)
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“Dorim sa ajungem «umcorn»
In maximum cinci ant”

(Interviu cu Voicu Oprean, fondatorul si CEO AROBS Transilvania Software)

(urmare din pagina 1)

Voicu Oprean: Cand am realizat ma-
jorarea de capital si am deschis structura
actionariatului, prin plasament privat ur-
mat de iesirea pe bursa in decembrie
2021, am ridicat bani pentru a face achi-
Zitii. lata c& am reusit sa realizim acele
achizitii —am ficut noua in ultimii ani, cu
o frecventd de una pe trimestru, ceea ce
poate sa arate investitorilor ¢ stim ce fa-
cem, stim cum sd facem si totodatd ci
vrem sd crestem §i mai mult. Dorinta
noastrd, pe care am mentionat-o de mai
multe ori cu alte ocazii, este sa ajungem
unicom intr-o perioada de trei pana la
cinci ani. Unicom in tehnologic pe zona
de servicii §i pe zona de produse - cele
doua zone in care excelam in piata roma-
neascd.

Promovarea este importantd pentru
noi, intrém in acelasi ring cu marii juca-
tori ai bursei si ne dorim sa fim inclusi in
indicele BET sau in ceilalti indici ai
BVB. Ne dorim s fim un reprezenant al
IT-ului din Romania, prezent in prima
categorie a bursei.

Reporter: Prin dimensiune, AROBS
Transilvania Software ar fi fost eligibila
pentru listare direct in Piata Principala
De ce afi preferat s intrat in arena bur-
sierd prin Piata AeRO ?

Voicu Oprean: Am avut discutii cu
reprezentanfii bursei cu peste cinci ani
inainte de listare, dar nu am fost suta la
sutd pregititi. Piata AeRO este antica-
mera bursei, ceea ce iti dd o anumitd fle-
xibilitate ca sa reusesti s faci raportarile
la timp, s i aliniezi auditorii, echipa, si
implementezi toate politicile necesare si
s ai structura de guvernanta pe care §i-0
doresc investitorii la bursd. Am fost pre-
Zenti chiar la prima editie a programului

Made in Romania lansat de Bursa de Va-
lori Bucuresti, considerand ca astfel este
cel mai bun mod de pregiti listarca,

Evident c exista si optiunea prin care
s lucrezi intre sase luni si un an cu niste
consultanti, s faci toate investitiile si ul-
terior sa faci listarea. Dar noi preferam s
‘mergem pas cu pas, cum spunem plastic
in companie: "Sa schimbam roata
‘masinii in vreme ce masina functionca-
74, fard sa ne oprim ca sa intram la
pit-stop i 3 schimbam toate rotile oda-
1. Noi le schimbam pe rand, in timp ce
‘masina merge”

Reporter: in industria dezvoltrii de
software la comanda concurenta este
foarte puternica si globald. Cum se pozi-
fioneazi AROBS Transilvania in indus-
trie? Ce va diferentiaza de competitori?

Voicu Oprean: Noi activam in multe
Zzone geografice. De exemplu, avem con-
tactori din Vietnam, lucrim in piafa euro-
peand, avem parteneriate si clienti care
au lucrat sau lucreaza in India, Mexic sau
America Latina. lar ceea ce ne diferen-
fiazi este resursa umani. O spun foarte
clar si transant — calitatea si nivelul oa-
menilor pe care-i avem si care sunt in
Roménia ne face eligibili pentru a lucra
cu parteneri din afard. Noi liviam mai de-
grabd proiecte, proiecte de R&D (Cerce-
tare §i Dezvoltare), proiecte interesante
clientilor care aduc plusvaloare. Evident,
speram ca aceasta plusvaloare
flecte in cifre.

Noi nu suntem o piata ca India, in care
existd aproximativ un milion de absol-
venti de ITn fiecare an. in Romania dis-
cutam de zeci de mii de absolventi. lar

¢ s reusim sa consoli-
ducem aceste resurse in pia
la un nivel reprezentativ. Avem multe

e re-

"In Romdnia discutdm de zeci de mii de absolveni.
lar ideea noastra este sa reusim sa consolidam si
sa aducem aceste resurse in piatd la un nivel
reprezentativ".

Oasosr

exemple in acest sens in piata internatio-
nala. In aceasta industrie, size matters”.
Adica conteazi foarte mult numrul re-
surselor, numarul oamenilor, marimea
proiectelor pe care le accesam. Noi vrem
sd crestem accelerat, motiv pentru care
avem istd campanie intensa de achi-
Zitii dar crestem si organic.

Avem doi piloni — zona de servicii si
zona de produse. Zona de servicii are in
mod clar o crestere acceleratd, iarin zona
de produse, unde de asemenea vrem si
crestem, suntem prezenti in patru tiri. De
exemplu, Aeroportul din Jakarta folo-
seste solutiile AROBS pentru localizarca
flotei de magini. Primaria din Chisinu
foloseste solutia noastra de monitorizare
a parcului auto. Pina acum ceva vreme,
fiscul din Ungaria folosea soluia noastri
pentru masinile de interventie din far.
De asemenea, suntem prezenti pe piata
din Bucuresti. Pentru zona de produse
avem peste 11.000 de clienti care ne fac
relevanti, iar prezenta locala este foarte
importanta.

Reporter: Afi mentionat resursa
umana. n industria IT&C salariile sunt
‘mari far specialistii au oportunitati diver-
se. Cum va recrutati resursa si mai ales
cum reusiti si o retineti?

Voicu Oprean: in primul rand sun-
tem prezenti in toate centrele universita-
re pe care noi le numim “first tier” din
punctul de vedere al marimii - adica,
Cluj, Bucuresti, lasi si Timisoara. De
asemenea, suntem prezenti in alte centre
universitare precum Craiova, Targu
Mures, Baia Mare, Arad sau Suceava.
Prin urmare, resursa umana este in mare
parte locald. Dar suntem prezenti si in
Chisinau, in Budapesta avem centre de
dezvoltare atit pe zona de produse cit si
pe zona de servicii. De asemenea, avem
colegi in Statele Unite, Germania, Marea
Britanie sau Olanda. As spune ca peste
95% din resursa umani este din Roma-

rile din jur.

Despre cum reusim si o refinem -
cred ¢, in primul rand, am reusit si cre-
am in cadrul companiei o culturd pro oa-
meni. Suntem atenti la nevoile lor de
dezvoltare si am reusit si cream un cadru
hibrid de munca. Astfel, pentrunoi in pe-
rioada pandemiei, trecerea de la lucrul la
birou la lucrul practic de oriunde a fost
usoara si chiar am reusit sa crestem in
acea perioada. Cred ci am reusit sa
crestem in primul rand prin prisma pro-
iectelor, a oamenilor care sunt atrasi de
‘companie, iar odatd cu listarea am imple-
mentat un Employee Stock Option Plan
(ESOP), care aajuns la a treia editie. Prin
acest program, angajatii devin parte din
business, care are o crestere anualizatd
de 25-28% fati de momentul plasamen-
tului privat. Cred ca este un stimulent su-
ficient pentru colegi, ca sa devina parte-
neri in povestea noastrd si s rimana cu
noi pe mai departe.

Reporter: AROBS are o strategie de
crestere bazati atat pe dezvoltare organi-
«cd, cit §i prin achizitii de companii. Ce
avantaje are fiecare dintre cele doua me-
tode si cum se completeaza?

Voicu Oprean: In primul rind,

hiziti

parte, companiile achizitionate sunt foar-
te competente pe nisele lor. De exemplu,
fosta Enea Software Services Romania,
actualmente AROBS Engineering, este
0 companie prezenta pe citeva verticale
unde noi nu eram prezenti. Mai exact
embedded (n.r. dispozitive incorporate)
pe zona medicald, acrospatiala si marina.
Noi suntem foarte concentrati pe partca
de embedded pentru industria automoti-
Ve, asa cd aceste zone ne-au completat
portofoliul. De asemenea, achizitia
SYDERAL Polska, redenumita acum
AROBS Polska, a adus o completare in
zona acrospatiald, a adus noi clienti si

ne-a deschis o noud linie de business in
Polonia, cu echipa locald, management
Tocal si resurse locale, pe care vrem si
Ie folosim pentru dezvoltarca compa-
niei.

in zona de produse achizitionam atit
solutii tehnice, cét si clienti. Aceste re-
surse contribuie la cresterea noastrd si
astfel avem acces la proiecte mai mari i
mai interesante, care aduc mai multa plus-
valoare pentru clienti si oameni.

Reporter: Care sunt planurile de dez-
voltare ale AROBS Transilvania Sof:
tware pentru urmitorii trei-cinci ani? Pu-
teti sa detaliati pe domenii de activitate,
zone geografice, ctc.?

Voicu Oprean: Pe zona de produse
ne dorim, in primul rand, o consolidare a
prezentei noastre in piata romaneascé.
Dorim s achizitionam mai multe firme
mici, care sa se conecteze la platforma
TrackGPS — o platforma maturd care
aduce plusvaloare i are 11.000 de cli-
enti. Prin urmare, vrem si crestem numa-
rul clientilor din Roménia.

De asemenca, experienta din ultimii

Suntem prezenti in Romnia, Polonia,
Ungaria, Moldova, stim ce livram si
suntem angajati sa respectam livrarile
catre clienti. Din acest motiv avem ne-
voie de o crestere mult mai dinamic,
bazatd pe achizitii si dublati de o
crestere organicd.

Reporter: Ce mesaj aveti pentru un
antreprenor sau o companie care are in
vedere listarea la Bursa de Valori Bucu-
resti?

Voicu Oprean: Cred ca ar trebui sa
se pregiteascd cu “rabdare si tutun”. Sa
facé auditurile, dacd s poate, cu cineva
din Big Four sau de la un nivelul imediat
inferior —ceea ce, evident, da o anumita
credibilitate companiei. Prin urmare si
se pregiteasca din punctul de vedere al
procedurilor, al etapelor pe care trebuic
s le urmeze si, bineinteles, sa faca pa-
sul.

Recunosc ¢ pentru mine a fost relativ
greu, deoarece eram obisnuit sa fau deci-
ziile instant. Or, acum de multe ori pro-
cesul este mai lung, avem un Consiliul
de Administratie, un comitet de remune-

"Zona de servicii are in mod clar o crestere
acceleratd, iar in zona de produse, unde de
asemenea vrem sd crestem, suntem prezeni in
patru tari. De exemplu, Aeroportul din Jakarta
foloseste solutiile AROBS pentru localizarea flotei
de magini. Primaria din Chiginau foloseste solufia
noastra de monitorizare a parcului auto".
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cinci ani din Asia ne-a invatat specificul
acelei piete, care este incredibil de dez-
voltata si dinamica, precum si cum am
putea sd o penetram. Avem discutii pen-
tru achizitii in Asia, sperdm sa reusim s
le finalizam §i s ne crestem prezenta in
acea piati.

in zona de servicii vrem sa fim un
juciitor in Europa Centrala si de Est.
Este o regiune oarccum instabild, din
cauza apropierii de zona de conflict,
dar este o regiune pe care o cunoastem.

rare, comitet de audit, echipd de M&A, si
Advisory Board — toate structurile obli-
gatorii intr-o firma listata.

Sper ca cei care isi listeaza compania
labursa sa gaseascd ceea ce cauti de fapt.
Noi am reusit si ne asigurim finantarea,
far investiorii din plasamentul privat au
beneficiat de crestere. Am batut inflatia,
ceea ce probabil este cel mai important
element si evolutia pretului actiunii este
peste cea a indicelui BETAeRO.

Reporter: Va mulfumesc! B

Capitalizare
le1 pentru AROBS, cu 50% peste cea
obtinuta in urma plasamentului privat

(urmare din pagina 1)

Mihai Caruntu a adiugat: “In opinia
mea, AROBS are toate ingredientele sa
devind o companie de referintd pentru
Piata Reglementatd a bursei. Este o com-
panic de tehnologic, domeniu cu poten-
tial ridicat in ceea ce priveste dinamica
afacerilor si foarte apreciat de investitor.
De asemenea, are o strategie de cresrere
bazatd atit pe crestere organic:
prin achizitii, ceea ce ar trebui si se re-
flecte in mérirea capacitatii de generare
de profit. Compania realizeazi
parari de actiuni din piata pe care le folo-
seste pentru remunerarea managementu-
lui si a salariatilor importanti, imple-
‘mentind astfel programe de tip stock op-
tion plan. O astfel de companie, care face
rascumpriri semnificative din piatd este

um-

Fondatorul
Voicu Oprean
are in mod direct

66,2%

din companie,
restul de

33,8%

sunt alfi actionari.

interesanta pentru investitori, deoarece
achiztiile sustin preful actiunii. De ase-
‘menea, prin capitalizarea de 190,7 mi-
lioane euro, AROBS este o companie
adecvatd pentru Piata Reglementata”.

Cristian Tudorescu:
”Prin dimensiune,
AROBS era inci de la
listarea pe AeRO o
candidati pentru piata
principali a Bursei”

Cristian Tudorescu, consultant finan-
ciar §i cofondator Investors Club, spune
<4, in mod normal, trecerea unei compa-
nii in Piata Principald a BVB atrage aten-
tia unor fonduri care nu pot investi in
emintenti din AcRO, dar simpla promo-
vare nu induce o dinamic pozitiva pe
termen mediu-lung pentru actiune.

Consultantul ne-a transmis: “Prin di-
mensiunea sa, AROBS era inci de la lis-
tarea pe AeRO o viitoare candidat pen-
tru piata principala a Bursei. fn mod nor-
mal, o astfel de companie atrage atentia
unor fonduri de investitii care nu pot in-
vesti pe piata AcRO, din motive de re-
glementare, dar care ar putea fi interesate
de actiune odati ce aceasta trece pe piafa
principala”.

Cristian Tudorescu a completat:

termen mediu-lung pentru actiune. Doar
rezultatele financiare vor putea fi vecto-

rul principal, care s tracteze actiunca pe
urmitorii unu - doi ani si mai mult.
Asadar, dacd AROBS ar continua creste-
rea ciffei de afaceri si a profiturilor con-
solidate in ritmuri de doud cifre, iar even-
tualele reculuri si fie doar temporare sau
din motive de tratament contabil, atunci
pe termen mediu am putea vedea o evo-
lutie bun si a actiunii cu acelasi simbol”

”Amplitudinea unei
majorari de capital cu
cash reprezinti un factor
care poate influenta
pretul actiunii AROBS in
urmitoarele luni”, spune
consultantul financiar

AROBS Transilvania Software are in
prezent o capitalizare de 947.9 milioane
lei cu 53% peste cea rezultati in urma de-
rulirii plasamentului privat din urmé cu
doiani, de 618 milioane de lei. De aseme-
nea, evaluarea companiei este cu 7% mai
mare fafd de cea de la fincle primei zile de
tranzactionare a actiunilor AROBS in
Piata AeRO, producitorul de IT fiind
astfel printre putinii emitenti din Sistemul
Mulilateral de Tranzactionare al BVB ce
au adus randamente pozitive investitori-
lor.

“La momentul plasamentului privat,
pretul a fost bine ancorat in raport cu re-
zultatele ulterioare, iar compania s-a {i-
nutin general de planul conturat la lista-

te, asadar §i pretul actiunii a evoluat per
total mai bine decat media pietei”, spune
Cristian Tudore:

in opinia sa, un factor care poate in-
fluenta pretul titlurilor AROBS in urma-
toarele luni va fi si amplitudinea unei
majorari de capital cu cash, idee pe care
‘compania a avansat-o in ultima perioada.
“Parametrii si mai ales preful la care s-ar
face o astfel de atragere de capital vor
avea un efect asupra cotatiilor de piata
ale actiunii AROBS”, a punctat confon-
datorul Investors Club.

Mihai Caruntu: ”Pentru
un producator de
software este important
sa aiba brand-uri proprii
si venituri recurente, iar
AROBS are astfel de
produse si servicii”

Legat de perspectivele urmiitorilor ani,
Mihai Caruntu spune cé, atat pentru com-
panie cat si pentru investitori, va fi impor-
tant ca ponderea veniturilor recurente si
fie cat mai mare in totalul veniturilor.

“Pentru un producitor de software
este important 53 aib brand-uri proprii i
venituri recurente, provenite din activit
i de tipul «oftware as a service, iar
AROBS are astfel de produse si servicii.
Prin urmare, pentru investitori si compa-
nie va fi important ca ponderea venituri-
lor recurente s fie cit mai mare in totalul

veniturilor, ar partea de «outsourcing»
cit mai mica. Cum AROBS a facut mul-
te achizitii de companii profitabile
incepind cu 2021, este important ca in-
vestitorii & analizeze impactul acestora
asupra profitabilitatii Grupului, precum
si asupra structurii veniturilor, servicii-
lor, 5i s infeleaga cum noile companii se
vor integra in Grup. Posibila eliminare a
seutirii de impozitul de 10% pe venit
pentru majoritatea salariatilor din secto-
rul IT va avea, cu sigurantd, un imp
negativ asupra profilului e profitabilita-
teal companiilor din domeniu, iar pentru
investitori aceasta va fi o tema importan-
ta de diseminat din perspectiva pozitio-
narii faa de industrie in urmatorul an”,
ne-a spus analistul financiar.

Conform documentului oficial pe
care premierul Marcel Ciolacu il va pre-
zenta in Parlament pentru asumarea ris-
‘punderii, IT-istii vor plati impozit pe ve-
nit pentru sumele de peste 10.000 lei brut
pe luna, masura ce se va aplica pana in
anul 2028.

Wood si BRK recomandi
”Cumpirare” pentru
actiunile AROBS

Analistii de la Wood & Company si
cei de la BRK Financial Group au reco-
mandat “Cumpdrare” pentru actiunile
AROBS, conform ultimelor rapoarte pu-
blicate de cele doua societati.

Echipa de la Wood, format din Bram
Buring i luliana Ciopraga, au estimat un

de aproape un miliard de

pret tintd pentru urmatoarele douaspre-
zece luni de 1,43 lei pentru titlurile com-
panici de IT, intr-un raport publicat in
data de 16 august, pe portalul BVB
Research Hub. Obiectivul echivaleaza
cuunrandament potential de 31% fati de
pretul actiunii AROBS din data de 20
septembrie, de 1,088 lei.

in cazul BRK, analistul loana Maier
estima un pret tinté de 1,25 lei pentru tit-
lurile companiei, intr-un raport publicat
in data de 25 august. Fata de cotatia ac-
tiunii din 20 septembrie, obiectivul de
pret echivaleazi cu un randament poten-
tial de 15%. BRK Financial Group acti-
veaza siin calitate de Market Maker pen-
tru actiunile AROBS.

Fondatorul Voicu Oprean are in mod
direct 66,2% din companie, restul de
33,8% sunt alti actionari, conform infor-
matiilor prezentate in prospectul de ad-
mitere a actiunilor AROBS in Piata Re-
glementatd a BVB, intoemit de BT Capi-
tal Partners. @

Notd.

Pentru estimarea fintei de pref a ac-
fiunilor AROBS in urmatoarele doud-
sprezece luni, echipa de la Wood a folosit
o0 combinaie intre Metoda Comparafii-
lor cu emitenfi asemanatori din piefele
internationale si Metoda Discounted
Cash Flows (a fluxurilor de numerar ac-
tualizate — DCF). In cazul BRK, preul
fintd a fost estimat prin metoda fluxurilor
de numerar actualizate.
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AROBS — cea ma1 mare companie
deIT delaBVB

©® Compania are birouri in unsprezece orase din tara noastra si in noud internationale ® Serviciile si produsele software — verticalele majore de business ale
AROBS @ TrackGPS reprezintd una din cele mai importante solutii de management al flotei din Europa Centrala si de Est

AROBS Transilvania Software este o companie roma-
neasca fondata in urma cu 25 de ani care s-a impus ca un ju-
citor important in industria globala de tehnologie. In
prezent, echipa AROBS are peste 1.200 de specialisti in biro-
urile sale din Romania i din intreaga lume. AROBS este cea
‘mai mare companie de IT listatd la Bursa de Valori Bucuresti

Voicu Oprean a fondat AROBS cu scopul de a aduce o
abordare noua fata de celelalte companii prezente la vremea
aceea pe piata romancasca de IT si pentru a le oferi o oportu-
nitate de munc tinerilor absolventi care voiau s ramana in
fard.

Povestea AROBS incepe la intoarcerea lui Voicu in
Roménia, in 1997, dupi o perioada scurt petrecutd in secto-
rul IT din SUA. Voicu s-a turat unei firme italiene de
outsourcing din Cluj, dar cultura companiei nu s-a aliniat cu
viziunea sa si a fost concediat la scurt timp, imediat dupa ce
au aflat ca doreste s isi continue studiile.

Initial, AROBS a insemnat un mic grup de prieteni care
seriau cod intr-un apartament din Cluj-Napoca. Daci in pri-
mii ani de existentda AROBS s-a concentrat pe furnizarea de
servicii software clientilor internationali, in 2003 si-a diversi-
ficatactivitatea si a lansat primul sau produs, Optimall SFA.

De-a lungul anilor, cchipa AROBS s-a extins atit pe teri-
toriul tarii cat 5i in afara granitelor, iar in prezent are birouri in
unsprezece orase din Romania si noud sedii internationale.

i

Crestere organica si prin achizit
strategice

AROBS a crescut atat organic, cat si prin achizi
gice ale unor companii care au sinergii cu AROBS Grup,
in cadrul cirora activeaza echipe de management si tehni-
cecare & viziuneassi directi

mune.

AROBS are doud verticale majore de business, partea de
servicii software si partea de produse software. Pe partea de
servicii software, cea mai puternica divizie din companic,
AROBS a dezvoltat parteneriate cu jucditori internationali
importanti din industrii precum Automotive, Life Sciences,
Travel, IoT, Fintech, Medical Devices, Aerospace si Marine.
Din aprilie 2023, AROBS i intdreste pozitia pe piata de
Intelligent Automation, Machine Learning, Robotic Process

Automation si Artificial Intelligence, prin achizitia Future
WorkForce Global si integrarea business-ului cu CoSO
Olanda si Belgia, care sunt parte din grup din 2018

Produsele software ale AROBS aactivitatea

Olanda, specializati in logistics, cducatic si automatizare
(RPA). Aceast tranzactic a fost urmatd de achizitia SAS
Grup in 2018, al treilea cel mai important juctor de pe piata
de si monitorizare a flotelor auto din Roménia

companiilor din industrii emergente, cu solutii pentru mana-
gementul de flotd (TrackGPS, lider in industria managemen-
tului de flotd cu peste 11.000 de clienti, si SASFleet si E-Toll
Solutions), optimizarea afacerilor (Optimall, MonePOS,
SoftManager), gestionarea resurselor umane (TrueHR,
dpPayroll), RateWizz (channel manager pentru industria ho-
telierd) si solutia pentru digitalizarea manualelor scolare.

2003-Lansarea Optimall, primul produs
software AROBS, urmat in 2005, de
TrackGPS, care azi este produsul cel mai
puternic al companiei

Primul moment important a fost in 2003, cind, sub pre-
siunea crizei dot.com, AROBS a lansat primul siu produs,
Optimall SFA, pe piata romanea n 2005, a lansat
TrackGPS - platforma de management al flotei - care este, in
prezent, cel mai important si renumit dintre toate produsele
AROBS. TrackGPS este una din cele mai importante solutii
de management de floti din Europa Centrala si de Est, si este
prezent si pe piata din Indonezia.

2018 - achizitia primei companii striine

Un moment important a fost achizitia primei companii
straine. in 2018, AROBS a achizitionat CoSo din Belgia i

la acea vreme. A fost momentul in care compania si-a
consolidat pozitia de lider pe aceastd piatd. in 2019 a fa-
cut 0 noud achizitie, prin preluarca pachetului majoritar

de actiuni al SoftManager, companie care dezvolt si im-
plementeaza solutii CRM. Un alt moment important a fost
achizitia UCMS, creatorul produselor software TrueHR
si dpPayroll. Compania a devenit, de asemenca, parte din
AROBS in 2019.

2021 — cel mai mare plasament privat din
istoria Pietei AeRO

Un moment crucial in evolutia companiei a avut loc in
octombrie 2021, cind AROBS a atras aproximativ 75 de
‘milioane de lei in cadrul celui mai mare plasament privat din
istoria pietei AcRO a BVB, capital destinat procesului de
fuziuni si achizitii al companiei.
in data de 6 decembrie 2021, actiunile AROBS au intrat la
tranzactionare pe piata AeRO a BVB. Cu sprijinul capitalu-
e la investitorii BVB, finantare ban i resurse.
t urmatoarele achizitii de la listarea
Berg Computers, Enca Software
Services Roménia — acum AROBS Engincering, Nordlogic
Grup, AROBS Software SRL - Moldova si AROBS TrackGPS
SRL - Moldova, Centrul de Soft GPS, SYDERAL Polska —
acum AROBS Polska, Future WorkForce Global SA si
AROBS Pannonia Software KFT (Ungaria).
ROBS estotnad A o

angajatilor un program de Stock Option Plan (SOP), prin care
acestia devin parteneri ai companiei. Trei programe de SOP
au fost deja implementate, din 2021 pana in prezent.
n2023, compania a demarat procesul de transfer al actiu-
nilor sale pe Piafa Principald a BVB, un pas semnificativ
pentru ca AROBS s devind un jucitor important pe piaia
globala de servicii si produse IT, pornit de la Cluj
incepand cu 25 septembrie 2023, actiunile AROBS se
tranzactioneaza pe Piata Principald a BVB. B

#MoreThanJustATeam

Community. Friends.

Partners.

AROBS 1n cifre

doar da un semnal. Randamentul acti-

(urmare din pagina 1)

Syderal Polska, acum redenumita
AROBS Polska, este specializatd in
dezvoltarea de software si tehnologii
pentru comunicarea cuanticd §i optica,
Stocarea §i procesarea datelor, precum
si controlul mecanismelor si instru-
mentelor prin satelit.

Atat Future WorkForce Global
(FWF), cat si AROBS Polska deschid
noi piete care depasesc granitele tarilor
in care isi au sediul. Acelasi lucru a fost
obtinut de AROBS Transilvania Soft-
ware S.A. prin preluarca Berg Compu-
ters, cu un portfoliu de clienti din Ger-
mania, Austria si Elvetia. AROBS
Engineering, fosta Enca Software Ser-
vices Romania, a adus in Grup, in
2022, expertize complet noi in industrii
ca Aerospatial, Maritim si Medical
Devices.

Cresterea cifrei de afaceri, a investi-
tiilor, cat i strategia de expansiune (de
tip orizontal) au transformat AROBS
Transilvania Software S.A. intr-una
dintre cele mai atractive companii la
Bursa de Valori din Bucuresti.

Valoarea de piata a firmei cra, la
sfarsitul anului trecut, de 1.062.844.078
1ei/215.587.034 euro, iar factorul Tobin Q
era de 2,94, ceea ce inseamna ca valoarea
de piatd a titlurilor firmei este mai mare
decit costul de inlocuire a capitalului.

Strategia de viitor a grupului pune
accent pe patru directii principale: a)
cercetare-inovare pentru produsele
software; b) dezvoltarea de noi servicii
software; ¢) preluari de firme in Euro-
pa, in America de Nord si in Asia de
Sud Est; d) dezvoltarea si retentia an-
gajatilor.

An Valoare Variatie An Valoare
2020 36.544.776 8% 2020 173.104541
2021 23.172.361 -37% 2021 190.066.243
2022 113.134.005 388% 2022 301.082.813

Marja profitului (%): Grad de indatorare (%):

An Valoare Variatie An
2020 360 2020
2021 24 4 2021
2022 14 42 2022
Istoric date fi iare lid form datelor publi

Evolutia rezultatelor
financiare in trimestrul I

2023

in primele 3 luni, cifra de afaceri a
grupului AROBS a inregistrat un salt
cu 113% fata de trimestrul 1 2022, ca
urmare a cresterii contractarilor, prelu-
arii firmelor Berg Computers, Enca
Software Services Romania (in prezent
AROBS Engincering) si a grupului
Nordlogic, precum i prin prisma re-
Zzultatelor filialei AROBS Systems.

in cifra de afaceri a grupului servi-
ciile software au o pondere de 66%
(crestere 85%), sisteme integrate 21%
(+ 100%, prin AROBS Systems,) si
produse software 13% (+ 26%).

Comparativ cu trimestru 1 2022,
profitul net a inregistrat o scadere de
15%, EBIT -7%, dar EBITDA a inregis-
trat o majorare de 9%. De asemenca,
rata profitului net marginal este de
10%, iar marja EBITDA 17%.

Cheltuielile de exploatare s-au ma-
jorat cu 164%. In structura acestora,
cheltuielile cu personalul au ponderea
cea mai mare (41.6% din total), inre-
gistrind o majorare de 144% fata de
trim 12022, urmate de alte cheltuieli de
exploatare cu o pondere de 31% §i o
crestere de 87%, cheltuieli privind
marfurile (echipamente) cu o pondere
de 22%si care au inregistrat un salt fa(a
de trim. 12022 ca urmare a vanzarii de
echipamente in cadrul activitatii de sis-
teme integrate. Facand o

ludrilor de firme, a costului cu forta de
munca pe latura salarizarii si a aplicarii
unui stock option plan.

Grupul a continuat investitiile, ceea
ce se observi in valoarea si structura
imobilizarilor necorporale (crestere +

velor/ Return on Assets este de 3.3 si
este posibil ca pana la sfirsitul anului
sa inregistreze valorile din 2022, daca
activele firmelor preluate sunt exploa-
tate eficient.

9%)si arilor corporale (+ 14%).
Eficienta capitalului/ Return on
equity ~ ROE este de 0,0560 sau 5.6%.
Este un nivel bun, insa fiind inregistra-
i in primul tirmestru nu este relevant,

gradului de indatorare
este de 35.4%, inregistrand o crestere
de 4 puncte procentuale comparativ cu
sfarsitul anului 2022, far la data de
31.03.2023 este de 22,65%. In structu-

ra datoriilor, majorarea este semnifica-
tiva la pasivele curente (57%). Acestea
trebuie urmrite cu prudentd, in condi-
tiile cresterii costurilor de finantare pe
termen scurt. Este adevarat ¢d a scazut
ponderea pasivelor citre institutiile de
credit, in schimb au crescut datoriile
comerciale.

In ceea ce priveste solvabilitatea,
valoarea indicatorului este relativ ridi-
cata: 2.8, iar lichiditatea curentd/testul

acid de 2.5 (benchmark >1), desi a
scizut comparativ cu ultimul trimes-
tru al anului 2022. Acesti indicatori
arata ca firma are o situatie financiara
robustd.

Factorul Tobin Q a scazut usor fata
de decembre 2022, dar inregistreaza
o valoare ridicata, intrucat atat dato-
riile cat si activele au crescut, in
conditiile in care cota actiunilor a ra-
mas constant. B

Indicatori 2022 Indicatori trim | 2023
Totalactv 360396007l Tola acti 01644871 I
Total datorii 113.134.045 lei- Total datorii 12.364.149 lei
Cirado 301082813 i Giftade af 1,303,041 i
Profit net 43,209,995 i Proftnet 209722 I
[ Maria profiui 14% EBIT 308,173 e
EBIT 51141177 EBITOA 876348 1o
EBITOA 66.177.16416: Maria EBITDA b
Marja EBITDA % Rata pr 3 fi 0%
Rat proft net marginaimarja netd a profi- | 104,
i i Capitaur propei 235,649,964 o
724161066 61 i ity ~ ROE
Eficienta capitalul Retum on equity - | 0.192sau 19% Formuia i 00560 sau 5,6%
?‘?,fwh et Randamentul activelo| Return on Assets 33 I
0,119 520 12% Rt delevier 06
A E i Grad de ndatorare 2265%
In SUA, in softv ] il a: 28
mestal isositueard T%. Fomula; actv totaldatoi totdle
05 255
Rata delevier Grad foarte scazutde ndatorare,prinp (benchmark > 1. Firma arehiiti, N este nevoits
0 val dicatorului ce depaseste 2,33 a sé se imprumute pe termen scurt, dar indicatorul este
foarteridicatde ndatorare. sub cel din trim. 12022 (351,
2511% Factor Tobing 272
Grad de ndatorare Gradul de ndatoare robuie s se situze pén i 50%. 0 it

sub 30% indicd o rezervai in apelarea la credite, iar peste 80%

Solvabilitate globali:

Active totale (lei):

intre cele doud trimestre, cresterea
cheltuielilor de exploatare a fost acce-
lerata i semnificativa ca urmare a pre-

3
Formula activ total/datori totale. (Indicatorul trebuie s4 fie suprauntar, &t mai 2 :1’1‘20
Lichiditate curentaestu acid etk 1) it 2021
Factor Tobing 294 2022

Cifra de afaceri (lei):

Profit net normalizat:

Variatie An
2020

10% 2021
58% 2022

Valoare% An
6,58% 2020
2,05% 2021

2511% 2022

Valoare Variatie
141.219.272 26%
210.484.978 9%
360.396.007 %
Valoare Variatie
39.265.725
45.962.001 17%
49.248.926 7%
Valoare Variatie
38
9 137
3 66

in rapoartele anuale de mentionat ca sunt rapoartele anuale intocmite conform RAS (OMFP1802/2014)
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