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Strategia tarifarã
a lui Trump: forþã
politicã sau iluzie
economicã?

D
onald Trump a
reuºit, pânã în pre-
zent - deºi în afarã de
Marea Britanie totul
rãmâne la nivel de-
clarativ - sã avanse-
ze propuneri de
acorduri comerciale

în care Statele Unite sã impunã tarife
pentru importuri, în timp ce alte þãri
sã se abþinã de la tarifarea produselor
americane. Este, în esenþã, o formã
de presiune economicã, un �bul-
lying� comercial, iar ceea ce surprin-
de este disponibilitatea unor econo-
mii majore, precum Uniunea Euro-
peanã, de a accepta astfel de condiþii.

Explicaþia pare sã vinã din partea
marilor exportatori europeni, în spe-
cial Germania, care manifestã o anu-
mitã disperare în faþa ameninþãrii
unor tarife americane. În absenþa
unui leadership european puternic -
Ursula von der Leyen fiind percepu-
tã mai degrabã ca un mesager decât
ca un lider vizionar - Uniunea nu a
reuºit sã formuleze un rãspuns coe-
rent ºi strategic. A lipsit capacitatea
de a negocia un cadru echitabil, pe
termen lung, care sã apere interesele
economice ale blocului european.

Obiectivul lui Trump pare clar: sã

impunã un regim comercial în care
SUA taxeazã importurile, în timp ce
alte þãri menþin pieþele lor deschise
produselor americane. Existã indicii
cã nu este doar o fantezie electoralã,
ci o direcþie strategicã în care admi-
nistraþia Trump ar putea avea un
anumit succes.
Care ar fi
implicaþiile?

Pentru consumatorii americani, o
asemenea politicã s-ar traduce, ine-
vitabil, în preþuri mai mari la produ-
sele de import - în medie cu 15-20%.
Aceste costuri suplimentare se tran-
sformã în venituri bugetare, colecta-
te din buzunarele tuturor americani-
lor. Pe de altã parte, companiile ame-
ricane care nu sunt supuse tarifelor în
alte pieþe ar beneficia, în mod com-
petitiv, de un avantaj relativ.

Totuºi, economia SUAeste domi-
natã de sectorul serviciilor, nu al bu-
nurilor. Iar aceste acorduri tarifare
vizeazã în principal comerþul cu pro-
duse. Este puþin probabil ca America
sã devinã o putere exportatoare în
domeniul manufacturier. Exporturi-
le de bunuri sunt, în general, cu mar-
je mici, iar pentru a concura cu gi-
ganþi industriali precumChina, SUA

ar trebui mai întâi sã devinã semnifi-
cativ mai competitivã. Aºadar, cel
mai probabil, rezultatul va fi o redu-
cere a importurilor, cu un efect par-
þial asupra deficitului comercial, dar
fãrã o transformare structuralã a
economiei americane înt r-o
economie axatã pe export.

Þãrile cu costuri de producþie mai
mici - nu doar China, ci ºi multe state
europene - vor rãmâne mai competi-
tive în producþia de bunuri. China nu
dominã exporturile doar din cauza
salariilor reduse, dar acest factor
rãmâne relevant. În plus, infrastruc-
tura industrialã ºi capacitãþile
logistice sunt greu de replicat rapid
în SUA.
Pe termen lung:
protecþionismul ajutã
sau dãuneazã?

Analiza istoricã a politicilor pro-
tecþioniste aratã cã statele care au
încercat sã-ºi protejeze industriile
prin tarife vamale au sfârºit, de cele
maimulte ori, cu sectoare industriale
mai puþin competitive.

MATEI BERINDE
(continuare în pagina 11)

”Listarea la bursã
ne oferã acces
la capital pentru
dezvoltare”

(Interviu cu Liviu Sima, cofondator IT Genetics)

l ”Ne dorim ca, în urmãtorii doi - trei ani, veniturile generate în afara

României sã ajungã la o pondere de cel puþin 25% din total”l ”Vrem sã

deschidem grupul ITG cãtre investitori care cred în potenþialul tehnologiei de a

transforma companiile”l ”Pe termen mediu ºi lung, ne propunem sã

tranzitãm cãtre Piaþa Principalã a Bursei de Valori Bucureºti”

Reporter: Aþi fondat IT Genetics
în 2007, împreunã cu partenerul
dumneavoastrã, ªtefan Axinte. Cum
aþi descrie evoluþia companiei de
atunci ºi pânã în prezent?
Liviu Sima:Am început IT Gene-

tics în 2007 cu dorinþa de a aduce teh-
nologia mai aproape de companiile
din România, într-un moment în care
digitalizarea era un termen rar folosit.
Alãturi de ªtefan, partenerul meu, am
construit pas cu pas o companie care
astãzi nu doar cã oferã echipamente
IT ºi soluþii software, ci este un ade-
vãrat partener de transformare digita-
lã pentru mii de afaceri din retail, lo-
gisticã, producþie ºi servicii. De la un
start-up cu viziune, am ajuns sã for-
mãmun grup internaþional cu prezen-
þã în cinci þãri, nouã companii com-
plementare ºi o cifrã de afaceri de 20
milioane de euro în 2024. Evoluþia
noastrã a fost definitã de perseveren-
þã, adaptare ºi o investiþie constantã în
tehnologie, oameni ºi inovaþie.
Reporter: IT Genetics este spe-

cializatã în furnizarea de echipamen-
te ºi soluþii software pentru optimi-
zarea ºi digitalizarea proceselor ope-
raþionale din companii. Din ce indu-
strii provin principalii clienþi ai so-
cietãþii, ce soluþii/produse le oferiþi
ºi ce nevoi acoperã acestea?

A CONSEMNAT
ANDREI IACOMI

(continuare în pagina 11)

L
istarea la bursã oferã societãþii IT
Genetics acces la capital pentru dez-
voltare, vizibilitate ºi, foarte impor-
tant, o validare externã a performan-
þei sale, spune Liviu Sima, cofonda-
tor al furnizorului de echipamente ºi
soluþii software pentru optimizarea

ºi digitalizarea proceselor operaþionale din
companii, într-un interviu acordat ziarului
BURSA.
IT Genetics intenþioneazã sã atragã de la inve-

stitori circa douã milioane de euro, printr-un
plasament privat care, cel mai probabil, va
avea loc în a doua parte a acestui an, compania
urmând sã se listeze ulterior pe Piaþa AeRO a
Bursei de Valori Bucureºti (BVB).
�Obiectivul nostru este sã devenim lider regio-
nal în soluþii de digitalizare ºi automatizare pen-
tru companii. Ne dorim ca Grupul ITG sã fie un
ecosistem de încredere pentru orice afacere
care vrea sã-ºi optimizeze operaþiunile � în
România ºi în Europa�, spune Liviu Sima.

Ce înseamnã
falimentul Franþei
pentru Europa?

O
serie de analiºti financiari
considerã cã urmãtoarea
crizã financiarã din UE va
începe din Franþa,

deoarece economia stagneazã
ca în Germania, datoria pu-
blicã este comparabilã cu a
Italiei, dar capacitatea econo-
micã este mult mai redusã
decât a celor doi vecini.

Problema gravã este extin-
derea lipsei încrederii inclusiv
în sistemul bancar al Franþei, un pilon
fundamental al zonei euro, care a �be-
neficiat� din plin de toate �avantaje-
le� unei uniuni monetare construite
artificial. În cadrul unei discuþii cu
fostul comisar european Thierry Bre-
ton, un jurnalist al postului de radio

francez Europe 1 a afirmat cã înmari-
le bãnci franceze circulã tot mai insi-
stent zvonul conformcãruia este foar-

te aproape trecerea Franþei sub
tutela FMI.

La sfârºitul primului trime-
stru din 2025, datoria publicã
a Franþei se ridica la 3,345 tri-
lioane euro, conform datelor
oficiale, dupã o creºtere trime-
strialã de 40,2 miliarde euro,
iar ponderea în PIB a urcat

pânã la 113,9%, de la 113,2%.
În ultimii 45 de ani, datoria publi-

cã a Franþei a crescut de 34,7 ori, pe
fondul unei creºteri de 6,5 ori a Pro-
dusului Intern Brut în termeni nomi-
nali (vezi graficul).

(continuare în pagina 11)
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O demisie ridicolã care nu rezolvã nimic

D
omnul Dragoº Ana-
stasiu, fulgerãtor ºi,
pentru observatorul
de rînd al politicii

dîmboviþene, neaºteptat urcat
pe caii cei mari ai puterii în
calitate de �specialist�, pripo-
nit mai întîi lîngã bãrcuþa pre-
zidenþialã a lui Nicuºor iar, apoi, de
pilonul la care sta tras yahtul guver-

namental al lui Bolojan, a fost
trimis la plimbare.

Cu lacrimi în ochi, ne-a lã-
sat sã înþelegem zbuciumul ti-
tanic în urma cãruia nefasta
decizie a fost luatã. De el? Nu,
de alþii! Doar cã ãia n-au plîns,
cel mult au rîs sau au scrîºnit

din dinþi.
De ce spun cã demisia cu pricina

este ridicolã? Scenariul absolut ro-
cambolesc al acestei demisii vrea sã
ne facã sã credem cã domnul Ana-
stasiu ºi mai marii sãi, Bolojan ºi
Nicuºor, au fost brusc ºi total pe
neaºteptate confruntaþi cu o proble-
mãmoralã cãreia nu i-ar fi fãcut faþã
Cicero ºi Kant, împreunã: poate ci-
neva care a dat ºpagã unui funcþio-
nar dintr-o instituþie de control fi-

nanciar a statului, pentru ca sã îºi
salveze afacerile, sãmai fie un proe-
minent ºi credibil personaj public,
�Specialistul nr. 1� al Guvernului,
însãrcinat cu reforma economicã ºi
instituþionalã? Iar, rãspunsul a cãzut
ca o ghilotinã, dupã vreo trei zile de
toride ºi labirintice zbuciumãri:
NU!!

(continuare în pagina 3)

Cele mai valoroase 50 de companii din
lume, în 2025

P
entru prima datã în istorie,
un producãtor exclusiv de
cipuri - Nvidia Corp. din
SUA - este cea mai valoroa-

sã companie din lume. Ascensiunea
sa fulminantã o plaseazã înaintea ti-
tanilor tehnologiei Microsoft Corp.
ºi Apple Inc., ºi chiar a gigantului

petrolier de stat Saudi Aramco.
Datele CompaniesMarket-

Cap.com, preluate de visualcapita-
list.com, aduc în atenþie top 50 de
companii listate la bursã dupã valoa-
rea de piaþã la data de 18 iulie 2025, iar
în fruntea clasamentului gãsim Nvi-
dia, cu o evaluare de 4,2 trilioane de

dolari lamomentul respectiv,maimult
decât valoarea combinatã a giganþilor
petrolieri ExxonMobil Corp., Saudi
Aramco ºi Chevron Corp.

Potrivit sursei citate, investitorii
pariazã cã inteligenþa artificialã ge-
nerativã va rãmâne ceamai solicitan-
tã sarcinã de lucru din centrele de

date ani la rând, iar acceleratoarele
Nvidia sunt în continuare soluþia pre-
feratã. Cu toate acestea, Nvidia a
avut o perioadã dificilã în 2025. În
aprilie, valoarea companiei a scãzut
la 2,3 trilioane de dolari, dar de atun-
ci ºi-a revenit în forþã. (A.V.)
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