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Emoþiile bat educaþia
financiarã; Cum pierd
investitorii pânã la
40% în 20 de ani

(Interviu cu investitorul Vlad Caluº, cofondator al companiei Planable
ºi autor al cãrþii „Independenþã financiarã în 7 paºi”)

Reporter: Ai afirmat cã dintre
douã persoane care au acelaºi venit,
aceeaºi vârstã ºi aceeaºi educaþie fi-
nanciarã, cea care nu îºi cunoaºte
profilul psihologic are o pierdere fi-
nanciarã de 40% în 20 de ani, fapt
confirmat ºi de cercetarea LT.We-
alth. Ce înseamnã aceastã pierdere ºi
de unde porneºte?
Vlad Caluº: E o pierdere brutalã

ºi, mai grav, complet invizibilã pen-
tru cei care o suferã. Când spunem

40% nu vorbim despre o singurã de-
cizie proastã sau despre un eºec ca-
tastrofal. Vorbim despre sutele de
microdecizii luate an de an, toate in-
fluenþate de propriul profil psiholo-
gic neînþeles. Sã spunem cã Andrei
ºi Mihai au amândoi 35 de ani, veni-
turi similare, amândoi au citit ace-
leaºi cãrþi despre investiþii. Andrei
îºi cunoaºte profilul: stabilitate
emoþionalã scãzutã, tendinþã spre
panic selling. Îºi construieºte un

portofoliu de 60-40 acþiuni-obliga-
þiuni, mai puþin volatil, pe care îl po-
ate menþine fãrã sã intre în panicã.
Mihai nu îºi cunoaºte profilul,
citeºte cã cel mai bun randament e la
100% acþiuni, intrã optimist, apoi la
prima corecþie de minus 15% vinde
totul în panicã.

A CONSEMNAT
EMILIAOLESCU

(continuare în pagina 11)

Deriva geopoliticã:
insulele, o atracþie -
din Grecia în
Groenlanda

L
umea s-a cutremurat dupã ce
preºedintele SUA, Donald
Trump, a început sã vorbeascã
obsesiv despre Groenlanda. Di-

scursul sãu s-a �clãtinat� în toate direc-
þiile, de la agresivitate la dorinþã de ne-
gociere paºnicã, preºedintele susþinând
cã insula poate fi alipitã SUA cu forþa
armelor sau cu ajutorul banilor. Un cor
uriaº s-a ridicat împotriva acestei parti-
turi ciudate. Nu la fel au stat lucrurile
cu 16 ani în urmã, când dinspre o þarã
europeanã (Germania) apãreau propu-
neri, oarecum asemãnãtoare, cãtre o
altã þarã europeanã (Grecia), subiectul
principal fiind tot niºte insule.

În timp ce restul lumii îºi revizuia
planurile economice, se uita la inflaþie,
la evoluþia demograficã, la rãzboaiele
regionale ºi la schimbãrile climatice,
Donald Trump a decis cã soluþia tutu-
ror problemelor globale este simplã: sã
cumperi sau sã forþezi achiziþia unei
insule reci.Astfel, în 2025-2026, focu-
sul preºedintelui SUA a migrat spre

Groenlanda, nu pentru turism sau pen-
tru a studia .. clima, ci pentru a o �inte-
gra� sub steagul american. Nu e un
episod absurd dintr-un serial satiric, ci
ceva real ce a generat deja tensiuni in-
ternaþionale majore. Trump a vorbit
impulsiv despre a folosi �forþa arme-
lor� sau banul pentru a obþine insula,
argumentând cã �s-ar putea face orice
pentru siguranþa naþionalã�. Reacþia
globalã a fost pe mãsura� surprizei:
proteste (�Hands off Greenland�), cri-
tici diplomatice din partea liderilor
europeni ºi discuþii serioase despre
normele internaþionale privind
suveranitatea statelor.

Mergând însã mai departe, dar nu
spre viitor, ci spre trecut, meritã sã ne
uitãm puþin în oglindã la anii 2010,
când o altã crizã legatã de economie,
bani ºi insule a fãcut furori într-un alt
context - crizadatoriilor din zonaeuro.

OCTAVIANDAN
(continuare în pagina 9)

Planurile de invesþii
ale miliardarilor
în 2026
lApetitul pentru risc se menþine solidl Expuneri în
creºtere la fonduri de capital privat, acþiuni listate ºi fonduri
speculative

M
iliardarii intrã în 2026 cu
încredere, potrivit unui
sondaj al UBS, care aratã
cã, în pofida tensiunilor

geopolitice continue, a inflaþiei sta-
gnante din unele regiuni ºi a creºterii
globale inegale, cei mai bogaþi inve-
stitori ai lumii nu se retrag pe margi-
ne.

Sondajul, preluat de visualcapita-
list.com, evidenþiazã modul în care
miliardarii se aºteaptã sã îºi ajusteze
portofoliile în 2026, respectiv la ce
clase de active intenþioneazã sã îºimã-
reascã, sã îºi menþinã sau sã îºi reducã
expunerea.
Pieþele private rãmân
pariul de bazã

Capitalul privat se remarcã drept

clasa de active preferatã a miliardari-
lor anul acesta, conform sursei citate.
Aproape jumãtate dintre miliardari
(49%) intenþioneazã sã îºi mãreascã
expunerea la investiþii directe de capi-
tal privat, în timp ce alþi 37% se aºte-
aptã sã îºi mãreascã alocãrile prin in-
termediul fondurilor de capital privat.
Datoria privatã câºtigã teren, la rândul
sãu, o treime dintre respondenþi inten-
þionând sã îºi mãreascã expunerea pe
aceasta.

Ratele dobânzilormaimari au fãcut
creditul privat mai atractiv, oferind
oportunitãþi de randament alãturi de
condiþii de creditare mai stricte în
sistemul bancar tradiþional.

A.V.
(continuare în pagina 12)

Delegaþia AUR,
în excursie prin
America

V
izita delegaþiei AUR în State-
le Unite, prezentatã triumfa-
list de membrii ei ca o incur-
siune diplomaticã de rang

înalt, aratã, privitã atent, mai degrabã
ca un tur ghidat prin vitrina populi-
smului american de tipMAGA (Make
America Great Again), cu opriri stra-
tegice la organizaþii marginale pentru
establishmentul de la Washington, cu
poze atent regizate ºi cu un simbolism
geopolitic tratat la nivel de prãjiturã
festivã. Mai exact o prãjiturã cu Gro-
enlanda.

George Simion a tãiat zâmbitor un
tort în forma Groenlandei, decorat cu
steagul SUA, la un eveniment organi-
zat la Trump Kennedy Art Center,
într-un moment care, dincolo de fol-
clorul online, a stârnit reacþii dure in-
clusiv din interiorul instituþiilor euro-
pene. Vicepreºedintele Parlamentului
European,Nicuªtefãnuþã, a reacþionat
fãrã menajamente: �George Simion,
am un mesaj pentru tine: sã-þi stea în

gât tortul ãla! Când tai tortul ãla,
gândeºte-te cã poate era Dobrogea în
locul Groenlandei ºi cineva þi-ar fi ce-
rut acel teritoriu. Noi suntem parte
dintr-o familie ºi cândeºti parte dintr-o
familie ai grijã de nevoile familiei tale.
Dacã unul dintremembrii familiei este
atacat, nu râzi la lucruri serioase.
Pentru cã, data viitoare, poate eºti tu la
rând�.

Contextul în care a apãrut tortul
este esenþial. Evenimentul a fost orga-
nizat de Republicans for National Re-
newal, o organizaþie catalogatã de pre-
sa americanã ca fiind de dreapta, na-
þional-populistã ºi pro-Trump, dar ab-
sentã aproape complet din peisajul in-
stituþional respectabil alWashingtonu-
lui.Nu este o structurã a PartiduluiRe-
publican, nu este o instituþie guverna-
mentalã ºi nu are un rol formal în deci-
zia politicã americanã.

GEORGEMARINESCU
(continuare în pagina 3)

E
ducaþia financiarã nu
începe cu produse ori
cu informaþii tehnice,
ci cu înþelegerea pro-
priei structuri psiholo-
gice ºi a felului în care
aceasta influenþeazã
decizia, este de pãrere

antreprenorul Vlad Caluº, cofondator
al companiei Planable, utilizatã de pe-
ste 5.000 de echipe de marketing din
întreaga lume, ºi autor al cãrþii �Inde-
pendenþã financiarã în 7 paºi�, care a
devenit independent financiar la doar
29 de ani.
Autocunoaºterea devine cel mai pro-
fitabil activ pe care îl poþi deþine, pen-
tru cã toate celelalte decizii pornesc
de acolo, ne-a spus investitorul în ca-
drul unui interviu, explicând: �Pierde-
rea porneºte din necunoaºterea de
sine, care are efecte majore în relaþia
cu banii. Alegi strategii care sunã
bine pe hârtie, dar pe care nu le poþi
executa emoþional. Apoi te blochezi,
eviþi sã te uiþi în cont, vinzi la momen-
tul greºit, intri târziu. Fiecare decizie
emoþionalã te costã 1-2%. Pe 20 de
ani, aplicând efectul invers al
dobânzii compuse, ajungi la o pierde-
re de 40%. Nu e o pierdere care se
vede într-o zi. E erodare continuã, an
dupã an, pânã când realizezi cã alþi oa-
meni cu aceleaºi resurse au ajuns
mult mai departe�.
Vlad Caluº este unul dintre puþinii an-
treprenori români care vorbesc de-
spre bani fãrã promisiuni rapide ºi
fãrã reþete universale, alegând sã
dezvolte subiectul despre ceea ce lip-
seºte din educaþia financiarã: înþele-
gerea modului în care oamenii iau de-
cizii sub presiune, fricã ºi incertitudi-
ne. El exemplificã, prin cercetarea re-
alizatã de LT.Wealth, primul demers
din România care analizeazã decizia
financiarã din perspectivã psihologi-
cã ºi comportamentalã, de ce informa-
þia, de una singurã, nu schimbã com-
portamente. Studiul derulat de
LT.Wealth a fost realizat, pânã acum,
pe un eºantion de 2.057 de persoane
interesate de investiþii ºi educaþie fi-
nanciarã, în cadrul componentei can-
titative a cercetãrii. Analiza calitati-
vã a urmãrit relaþia dintre trãsãturile
de personalitate, mãsurate prin mo-
delul Big Five, ºi comportamentele fi-
nanciare concrete, oferind una dintre
cele mai detaliate radiografii psiholo-
gice ale investitorilor români de pânã
acum, care au o conºtiinciozitate fo-
arte ridicatã, 81%, ºi o stabilitate
emoþionalã scãzutã, 41%, asociatã cu
anxietate crescutã faþã de risc.


